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新北市創業投資（創投）現況分析 

經發局公司科 

壹、 新北引進中央資源，為中小企業找尋中、長期資金 

新北市幅員遼闊，境內公司登記家數 12萬餘家，為全國第二，

但企業型態以中小企業甚至是微型企業為主，經營時常有資金短

缺的問題，在是類問題的影響下，公司營運常無法有跳躍性的突

破，為解決此一困境，經濟發展局期能引進國家發展基金（以下

簡稱國發基金）100 億及與該基金合作之創投公司資源，協助新北

市中小企業取得中、長期營運資金。 

貳、 創投在新北計畫介紹 

「創業投資」在現代經濟發展與公司經營中常扮演舉足輕重

的角色，它的功能除了資金之挹注外，更多了異業結盟，建構產

業鏈合作的功用，讓中小企業在取得營運資金後，能強化產品研

發能力，縮短商品製程，將產品推向市場獲利，讓現有之經營模

式能被複製與倍增，最後邁向資本市場，使公司長遠經營下去。

於是，為了消弭資金需求方與資金方資訊不對稱的問題，創投在

新北計畫孕育而生，其執行方式係將本市轄區內資金需求公司分

為兩部份︰ 

一、 為實收資本額 3,000 萬元以上，體質健全、經營穩健且

有意邁向資本市場並引進創投資金之公司，協同國發基

金遴選或國內知名創投公司，辦理「到府媒合」。 
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二、 為設立 3 年內之新創公司、體質尚未健全公司或創業發

想者，建立企業經營管理先備知識，提供經營、財務面

問題諮詢診斷，給予相關問題解決建議並與投資早創公

司之創投公司進行資金媒合。 

參、 新北市創投資金到府媒合 

    有意引進創投資金之公司提出需求後，計畫承辦員先期瞭解

公司背景及相關資訊後，與公司約訂時間，協同創投公司至公司

拜訪。由資金需求公司製作簡報，除介紹說明公司及產品市場規

模等資訊外，還需說明募資金額與用途，以利創投公司評估投資

事宜。 

    相較以往以辦理說明會的方式，彙整有意引進創投資金公司

名單，再將該名單轉由經濟部中小企業處投資服務辦公室去分析

資金需求類型，判斷並確定為需要中、長期資金且企業經營體質

良好，有公開發行之規劃後，才會進入後續接觸，輔導公司參加

半封閉式媒合會。在這期間，規模較小、體質尚未健全或需要短

期資金之公司，就直接轉介其他貸款或政府補助資源，然而，這

些需要短期資金的小型企業所面臨的問題仍得不到解決，最後經

營無法突破現有困境而面臨解散命運。 

    自 103年起實施「到府媒合」，深受企業主好評，不必等到累

積一定希望引進創投資金公司量後才召開創投媒合會，創投在新

北承辦員在接到資金需求公司提出申請後，即安排時間，協同國
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發基金遴選代管或國內知名創投公司經理，至公司拜訪，除聽取

公司狀況簡報外，重要的是瞭解希望募得資金金額及資金用途，

創投公司再以近 3年營運情形及營收數據，評估投資的可能。「到

府媒合」讓資金方與資金需求方直接坐下來面對面洽談，透過聊

天的方式達到訊息交流的目的，消弭公司對創投的誤解。 

表一 103、104年到府媒合家數及產業類別 

   產業類

別 

       

年度 

電子

科技 

文化

創意 

生技

醫療 

農林

漁牧 

社會

企業 

電子

商務 
其他 合計 

103年度 11 1 13 1 0 15 1 42 

104年度 2 0 6 0 0 5 3 16 

 

肆、 協助創業先備知能建立 

    創業並不是僅憑一腔熱血或是開發出新產品就可以成功的事，

創業是需要學習的，是需要規劃好的營業（獲利）模式才可以持

續下去的長期奮鬥，到府媒合之公司裡，新創企業即佔了 3 成，

為了減少本市轄區內新創企業或創業家創業失敗的可能性，與行

政院青創基地一同開辦下列講座、課程與服務。 

 

 

資料來源:本局公司登記科 
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一、 創業大小事講座︰ 

    針對創業者的需求，開辦各類型之創業講座，內容包含「業

務行銷」、「創業」、「資金」、「財稅」、「媒體」、「公共關係經

營」、「設立登記相關問題」、「政府資源」、「電子商務」、「開

店技能」、「人力資源」及「企業管理」等議題，建立創業者

正確經營觀念，創業實務分享，進而形成創業人脈交流平台，

104 年共辦理 14 場，925 人次 437 廠商參與。 

二、 創業練功坊︰ 

創業不僅是聽取成功人士的經驗分享，或是上了許多的創業

課程而不知道如何運用所學知識，為了解決創業家無法知行

合一的困境，開辦創業練功坊課程，希望創業家或新創企業

負責人在上完課後，直接動手做，透過實際演練學習，縮短

企業主及資金端的資訊落差，加速取得各項政府補助及媒合

資金，104 年共辦理 5 梯次（12 天），137 人次 46 家廠商參與。 

三、 與顧問一對一諮詢服務︰ 

企業主或創業家於創業前未能具備相關先備知識，錯估市場

規模及未建立完整營運模式即投入商場，由於經驗不足，無

法精確地發現問題並予以解決，提供與創業顧問一對一免費

諮詢的服務，使問題迎刃而解，讓企業體質茁壯，長遠經營

下去，104 年共有 35 家 67 人次申請諮詢。 
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伍、結論 

     「創投」雖以中、長期資金需求之公司為主要投資標的，但

近年創業之風興起，創投公司也開始積極地尋找優質之新創企業

進行投資評估，創投在新北計畫從單純地資金媒合到新創企業經

營諮詢輔導，提供新北市企業全方位的照顧，使企業能順利地取

得經營各階段合適的資金並長遠地經營下去，達到促進新北市經

濟發展的目標。 


